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Colomiers. Cazenave piéces auto triple sa surface

ECONOMIE

Des hauteurs de son bureau vitré, Laurent
Cazenave peut contempler I'évolution d'un
chantier de 5 millions d'euros qui sera
terminé le mois prochain, sur la ZAC d'En
Jacca a Colomiers. A 32 ans, le chef de
I'entreprise familiale de la célébre casse auto
a fait un pari sur l'avenir. «Je viens
d'emprunter sur 15 ans pour donner une
autre dimension a l'entreprise créée par mon
pére en 1974», explique le jeune patron. «En
2015, les normes de dépollution vont devenir
draconiennes. Nous devrons recycler 95 %
des véhicules contre 85 % en ce moment. ||
fallait anticiper et prévoir I'acquisition d'un matériel adapté».

Un espace de 42 000 m2

Laurent Cazenave, pdg de la société, devant les futurs batiments de

Fentreprise./Photo DDM

Ces nouvelles normes environnementales accompagnent le triplement de la surface de I'entreprise qui
va déménager de |'autre cété de la route sur un terrain de 42 000 m2, dont 12 000 m2 couverts, a I'angle
du chemin de la Nasque et de la rue de Naudinats. «Actuellement, nous disposons d'un espace 15 000
m2 dont 3 600 couverts», ajoute Laurent Cazenave. «Depuis la prime a la casse, nous sommes a |'étroit
avec une augmentation de I'activité qui est passée a 630 véhicules par mois. Cet élan est retombé mais
nous avons maintenu notre activité en récupérant des marchés comme la destruction des voitures
abandonnées a la fourriére, ce qui représente 2 500 voitures par an, mais aussi 2 500 véhicules des
constructeurs lors de vente de neuf ou encore 1 500 voitures accidentées».

De 31 4 70 employés

L'autre grand volet de cette extension concerne I'emploi. Au cours des quatre prochaines années, la
volonté affichée par |a direction est de passer de 31 employés actuellement & 70 personnes.

«L'augmentation de la masse salariale va accompagner le développement du site», poursuit le chef
d'entreprise. «Nous allons ajouter une activité supplémentaire en accueillant les motos et les poids
lourds tout en renforgant le traitement des véhicules utilitaires».

Pendant les trois premiers mois d'ouverture du nouveau site, I'actuel dépét continuera a fonctionner. ||
sera ensuite dépollué et vendu.

Le chiffre : 75

% > Piéces détachées. La vente de piéces détachées représente 75 % de l'activité de I'entreprise. 20 %
concernent la valorisation de la ferraille et des déchets. Les 5 % restants reviennent a la vente de
véhicules d'occasion. Les piéces détachées sont au cceur du nouveau dispositif de vente en ligne qui
sera bient6t opérationnel. Grace au logiciel Opisto, mis au point par des jeunes toulousains, toutes les
piéces seront répertoriées pour étre vendues en ligne. Le but est de passer 20 % a 50 % du chiffre
d'affaire.
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